Oppna
hissystem
vinner |
langden

Renovering och service av hissar omsatter arligen
lika mycket som hela den svenska nyhissmarkna-
den. Darfor har manga leverantorer ett intresse av
att binda upp sina kunder for lang tid framoéver. Det
kan ske genom att nyinstallerade hissar forses med
sparrkoder eller att de kraver specialverktyg for ser-
vice samt speciella reservdelar. Pa sa satt kan dessa
foretag kompensera for ett, till synes, lagt installa-
tionspris.

en ny hiss. Langsiktiga kalkyler visar i princip alltid att
sddant som forefaller enkelt och billigt till en bérjan ofta
kan bli omstindligt och dyrt i lingden.

D et dr alltsd viktigt att tinka efter redan innan man koper

Till exempel uppticker minga bostadsrittsforeningar att servi-
cekostnaderna for hissar springer ivig — utan att de har nigon
mdjlighet att vilja en bittre och billigare 1sning.

Det 6ppna alternativet

Eftersom dppna hissystem inte innehaller specialkomponenter
talar totalekonomin for fria leverantdrer samtidigt som underhal-
let redan frdn bérjan blir enklare och billigare. Fler fordelar ir
att reservdelar alltid finns tillgingliga pd en 6ppen marknad, och
att den tekniska dokumentationen ir tillginglig for alla. Detta
innebir att fastighetsigaren fritt kan vilja mellan minga olika
servicepartners.

Den som viljer en 6ppen losning fir ocksd helt andra valméjlig-

heter med exempelvis storre flexibilitet vad giller hissens utform-

ning och tekniska [6sningar.

Las alltid det finstilta

Det kan vara nog s svirt att handla upp installation och fére-
byggande underhall av en hiss. Samtidigt som minga av de stora
akedrerna ligger installationspriset ligt erbjuder de ett lingsiktigt
och till synes prisvirt servicekontrakt. Men det kriver kunniga
kunder for att pd rite sitt beddma servicebehovet.

Allt som inte ingar i servicekontrakeet faktureras separat och kan
bli dyrt, eftersom det inte finns ndgon som kan eller fir méojlig-
het att konkurrera. Det innebir att reparationer efter till exempel
skadegorelse kan bli orimligt dyra. Service innebir ju si mycket
mer 4n bara drlig dillsyn.

Det ir dirfor professionella bestillare och hisskonsulter viljer
dppna system. De vet att de kan fa bittre priser och bittre service
pa den 6ppna marknaden.

Det giller alltsd att tinka efter fore nir man viljer hissleverantor.
Gor man rite val, fir man pa en och samma ging god kvalitet,
god service, den bista ekonomiska sningen och en flexibilitet
infér framtiden. M
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